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Resumen de la sesion de Durante la sesion se revisaron los progresos alcanzados por la empresa en el Gltimo mes,

asesoria evidenciandose lo siguiente:
Se consolidaron procesos basicos de operacion, logrando mayor organizacion en la
produccion/prestacion del servicio.
La empresa reporté 6 clientes nuevos atendidos
Se presentaron avances en logo, eslogan y materiales basicos de comunicacion, lo que fortalece la
visibilidad de la marca.
se brindé recomendaciones en los siguientes temas:
. Estrategias para aumentar la captacion y fidelizacion de clientes.
«  Recomendaciones para mejorar la gestion de inventarios y control de costos.
«  Ajustes a la estrategia digital para posicionar la marca en canales en linea.
«  Orientacion sobre convocatorias y lineas de financiacion disponibles para fortalecer la etapa de
puesta en marcha.

Compromisos establecidos por parte de la empresa:

. Implementar controles basicos de inventario y flujo de caja mensual.

. Definir un plan de acciones comerciales para incrementar las ventas en el proximo trimestre.

«  Documentar la retroalimentacion de los clientes y aplicar mejoras en la oferta.

«  Poner en marcha de manera oficial la identidad grafica en redes sociales, empaques y material
promocional.

Por parte de la orientadora:

Continuar realizando acompafiamiento a la puesta en marcha

Se destaca la disposicion de la empresa para asumir los retos de la puesta en marcha y el cumplimiento
parcial de los compromisos anteriores. Se recomienda mantener el ritmo de ejecucién, priorizar el
fortalecimiento comercial y asegurar una gestion financiera ordenada para garantizar sostenibilidad en
el corto y mediano plazo.
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